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¢Qué logras con este Programa OW?

El Programa OW Superior consigue que los comerciales logren vender mas y mejor con el contrastado Método
OW vivencial de transformacién y mejora de los comportamientos profesionales cotidianos que logra cambios

reales, perceptibles y de alto impacto en la forma de trabajar.

Se logra un comportamiento profesional mas consciente, mejorar la capacidad de influencia, la eficacia de la

accion comercial, mejora de la estrategia y en definitiva mejora de las ventas a todos los niveles.

¢A quién va dirigido?

A VENDEDORES Y COMERCIALES con un minimo de 1 aio de experiencia en
ventas que deseen mejorar y modificar sus comportamientos profesionales
cotidianos para lograr una evolucion en su forma de vender consiguiendo mas y

mejores resultados en sus ventas.




Metodologia Otto Walter | &

Si algo define el Método Otto Walter es su VISION PRACTICA. Evita la teoria conceptual, dando prioridad absoluta a todo lo que es aplicable al dia a
dia, a herramientas y conceptos concretos, claros y sencillos que puedan ser transformados en mas eficacia, mejores resultados, mas armonia y
mas motivacion.

La metodologia que se aplicara en el Programa OW Superior Vender Mas y Mejor facilita la puesta en practica y el desarrollo real de
comportamientos y la adquisicidon de nuevos habitos, haciéndose mas consciente del papel que juega cada comportamiento en el dia a dia, ver
nuevas formas de aplicarlos, visualizar y comprender con asombrosa claridad cuando funcionan y cuando no, incluso cuando perjudican, cuales

combinan mejor con otros y cuales se mezclan mal.
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Programa OW Superior Vender Mas y Mejor

El Programa se desarrollara durante 5 meses de auténtico desarrollo en la realidad cotidiana de cada comercial, realizando asi un recorrido
completo por TODAS LAS SITUACIONES POSIBLES QUE SE VIVEN EN LA VENTA.

Consta de una primera fase de desarrollo de 3 meses con 5 jornadas de trabajo en grupo separadas entre si por intervalos de 3 semanas de
Experiencia Practica Consciente EPC®, en los que cada profesional aplica de inmediato en su dia a dia, en su puesto y entorno real de trabajo lo
tratado en las jornadas de trabajo. Tras la ultima jornada en grupo, el proceso se complementa con una siguiente fase de 2 meses de refuerzo del
impulso consciente.
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3+2 MESES
de DESARROLLO

Transformacion del comportamiento
profesional con un medido proceso vivencial
de mejora consciente continua.

PROFESIONALES
TOP-SENIOR

Los Directores de Programas OW son profesionales
con larga experiencia en direccién y ventas,
certificados como expertos en la Metodologia OW.
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5 JORNADAS GRUPO de ALTA
de TRABAJO en GRUPO INTERACCION

Intensas y medidas sesiones
presenciales de 8 horas de
trabajo en grupo.

El nimero 6ptimo en cada
grupo es de un maximo
de 12 participantes.
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CAMPUS

APLICACION WEB
CAMPUS OW

WALTER
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Contacto con los participantes a través
de la plataforma ONLINE para la
consecucion de cada fase.

o

4 PERIODOS
EPC®
Aplicacién ON THE JOB

de lo desarrollado en cada jornada,
con alto impacto organizacional.

e

APP
OW TOOLBOX

Herramientas del Programa OW para la practica
en el dia a dia profesional en la fase Impulso

Consciente.



~~~"® FASE PREVIA ONLINE

Contenidos del Programa

————————————————————————————————————————— 5 MESES DE TRANSFORMACION  <--mmmmmmmm s oo oo

12 JORNADA + PERIODO EPC® (FASE 1)

v

Concienciacion hacia el cambio, avance de preparacion para la Se establecen las bases y se presentan y trabajan las primeras herramientas practicas de la
primera jornada, desarrollo de la motivacion para involucrarse en la gestion comercial, los factores determinantes del comportamiento acorde con la venta profesional,
experiencia del Programa OW, introduccion al Método OW. el control consciente de la influencia y sus criterios para el ejercicio eficaz de la labor comercial.

22 JORNADA + PERIODO EPC® (FASE 2)

v

32 JORNADA + PERIODO EPC® (FASE 3)

Se profundiza y se incorporan las herramientas propias de la Aqui, todo lo visto en las dos etapas anteriores cobra forma y adquiere una nueva dimension, y se
comunicacion, la creatividad del dia a dia y la relacion para la avanza para asentar la relacion vendedor-cliente y ganar la confianza y la fidelizacion. Los
planificacion estratégica comercial. Se aborda desde la visita al cliente asistentes desarrollan una mayor capacidad para conseguir influir mas certeramente en los
hasta la mejora de los planes personales de accion comercial. clientes y en la consecucion de objetivos.

42 JORNADA + PERIODO EPC® (FASE 4)

Con los aspectos desarrollados en las etapas anteriores, se aborda la gestion completa de una visita de ventas. Se profundiza en el control y seguimiento de objetivos, y en la
mejora y correccion de deficiencias. Se llega ahora a la gestion post venta, en situaciones dificiles como la reclamacién o el tratamiento del precio.

En esta fase se produce un profundo cambio de comportamiento, pues todo lo que se ha visto, experimentado y puesto en practica hasta ahora, evoluciona a un nuevo concepto
global de comportamiento comercial que da sentido a todas las herramientas individuales tratadas hasta el momento, obteniéndose una importante ganancia en eficacia y
profesionalidad comercial.

52 JORNADA + PERIODO EPC® (FASE 5)

Esta ultima etapa integra los comportamientos desarrollados en las etapas precedentes, en el cambio como base de mejora, la vision del vendedor como interlocutor de alto
nivel, la negociacion y la mejora de resultados, al trabajar con una vision global. Supone la consolidacion del progreso y evolucion experimentado durante las diversas etapas
EPC®, siendo los participantes, agentes de cambio, capaces ahora de afrontar con garantias de éxito todos los &mbitos y situaciones del conjunto de la gestion comercial de alto
nivel profesional. En esta sesion determinan sus compromisos de cambio que mantendran activos durante los siguientes meses y cada participante disefiara y concretara un
Plan de Accién Comercial Individual que presentara a su Responsable directo para consensuarlo conjuntamente con el objetivo de incrementar la eficiencia comercial.

FASE FINAL 2 MESES DE IMPULSO CONSCIENTE

Los participantes recibiran después de la quinta jornada y durante los siguientes 2 meses una serie de videos para mantener el Impulso Consciente de la aplicacion de los < ---

cambios, mejoras y herramientas trabajados en el Programa OW.



Creia que yo no habia “nacida vendedora” y que eso de vender era una
labor menor. Gracias a OW he descubierto que si puedo serlo, que se
trataba de aplicar con criterio una serie de herramientas tangibles y de
cambiar algunos pensamientos erroneos. Ya estoy disfrutando de mis
resultados con una nueva motivacion e ilusion. Ahora si me siento
vendedora y lo mas increible: jme encanta vender!

M.L. ECADE

“Un comportamiento eficaz comercial no es algo natural que surja de
forma espontanea cuando se ocupa un puesto de ventas. Requiere una
reordenacion precisa de las conductas, de los criterios y de las formas de
hacer, y necesita emplear una serie de herramientas concretas del
comportamiento. Con OW logré justo eso”

J.J. HIREAL ESTATE

“El Programa de Otto Walter ha sido muy agradable, muy practico y te
engancha desde el inicio. Se siente y se vive totalmente la experiencia
presencial.”

J.P.NOATUM

¢Qué dicen los participantes al realizar un Programa OW?

“Impresiona lo de descargar y tener al momento en el movil los puntos de
apoyo para reforzar lo aprendido cada jornada y todos los recursos que
tenemos en el Programa OW”

N.V. WIDEX

El programa Vender Mas y Mejor es practico y los resultados se empiezan a
ver desde el primer momento que utilizas las herramientas comerciales que
proponen. Las practicas y ejercicios durante el curso me han ayudado a
mejorar y ser mas consciente de su correcta utilizacion. Ahora disfruto mas
de mi trabajo siendo mejor profesional.

M.A.R. EL POZO ALIMENTACION

Es un programa completo, dinamico, actual, valiente, entusiasta.....que te
hace sacar lo mejor de ti y a tus areas de mejora las hace girar 180° para
convertirlas en fuerza de venta. Nunca habia recibido una formacién que me
hiciera esperar con ansia la siguiente jornada pensando qué herramientas
utiles conoceremos hoy!

G.T.T.NH HOTEL GROUP



Informacion Practica: PROGRAMA OW SUPERIOR VENDER MAS Y MEJOR

JORNADAS PRESENCIALES DE TRABAJO EN GRUPO o

FECHAS 12 jornada 2% jornada 3? jornada 42 jornada 52 jornada Horario de cada jornada: de 09:00h a 18:15h

JORNADAS  ["\ERCOLES JUEVES MARTES JUEVES JUEVES . . .
0000 Duraciéon: 5 meses de desarrollo con 5 jornadas de trabajo en
R grupo separadas entre si por periodos de Experiencia
58855 Practica Consciente (EPC®).

Lugar: Sala Evolucionas. Camino de las Ceudas 2, 22 planta.
Las Rozas - MADRID

Al finalizar el Programa se entregara DIPLOMA ACREDITATIVO,
siempre que se haya asistido en su totalidad.

Incluye: los 3 meses con las jornadas de trabajo dirigidas por un consultor Top-senior OW; la reserva de sala, café y almuerzo en cada sesion; interaccion
mediante CAMPUS OW; libros y material de trabajo; tutoria; proceso preprograma y fase final online de 2 meses de mantenimiento de Impulso Consciente.

Todos los Programas OW son bonificables por FUNDAE como Formacion de Nivel Superior, conforme a la normativa vigente
(excepto para profesionales autonomos)



PASO 1

RESERVA PLAZA
cumplimentando el formulario online
en el siguiente enlace.

Formulario de inscripcion
[ Ref. Ciclo: 2025 - PSC MADRID - 26 marzo]

Asistencia limitada
a un maximo de 12 participantes por grupo.
Reserva de plaza por riguroso orden de inscripcion.

PASO 2

A la recepcidén del formulario de inscripcion se emitira
la factura, considerando la inscripcion definitiva
cuando se reciba el pago de la cuota de asistencia,
siempre al menos 20 dias antes del comienzo
mediante transferencia bancaria a favor de OTTO
WALTER:

CAJA DE INGENIEROS:
N° de Cuenta: ES16 3025 0006 2914 3321 7001

CANCELACIONES

Con un plazo inferior a 10 dias del comienzo del Proceso, se retendra el 50% del importe total.
Si la anulacion se produce con menos de 48 horas, la retencion sera del 100%.


https://abiertos.ottowalter.com/
https://ottowalter.com/inscripcion-programas-otto-walter/

Contacta

OTTO WALTER

INTERNATIONAL

abiertosow@ottowalter.com
+34 91 547 83 00
www.ottowalter.com

puedes ver testimonios de participantes

de los Programas Otto Walter

EN K K K K7
- e (29 VALORACION

PROFESIONALES
(ANOS| TRANSFORMADOS PAISES meoia [-RE]


mailto:abiertosow@ottowalter.com
http://www.ottowalter.com/
https://ottowalter.com/que-dicen/
https://ottowalter.com/que-dicen/

	Diapositiva 1
	Diapositiva 2
	Diapositiva 3
	Diapositiva 4
	Diapositiva 5
	Diapositiva 6
	Diapositiva 7
	Diapositiva 8
	Diapositiva 9
	Diapositiva 10

